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【この件に関するお問い合せ】 

ラップ東京株式会社 

（担当：田島） 

「
新
商
品
開
発
」 

ラップニュース バックナンバーはホームページからご覧いただけます。 

アンケートがありますのでよろしかったら、ご意見をお聞かせください。https://www.raptokyo.co.jp/ 

懲
り
も
せ
ず
に
新
商
品
開
発
を
考
え
て
い
ま
す
。
と
言
っ
て
も
、

こ
の
世
に
な
い
も
の
を
生
み
出
す
、
と
い
う
わ
け
で
は
な
く
、
す

で
に
存
在
し
て
い
る
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
を
自
社
の
お
客
様
向
け
に

役
立
て
る
こ
と
は
で
き
な
い
か
、
何
か
改
善
す
る
こ
と
は
な
い

か
？ 

を
ベ
ー
ス
に
し
て
考
案
し
て
い
ま
す
。
今
ま
で
を
振
り
返

る
と
、
小
さ
い
な
が
ら
も
継
続
で
き
た
も
の
、
完
全
に
終
わ
っ
て

い
る
も
の
、
思
い
つ
い
て
動
き
出
そ
う
と
思
っ
た
ま
ま
に
な
っ
た

も
の
な
ど
結
構
、
色
々
と
思
い
当
た
り
ま
す
。 

さ
て
、
新
商
品
開
発
と
い
え
ば
、
大
手
が
〇
〇
味
新
発
売
や
、

タ
ー
ゲ
ッ
ト
層
を
新
た
に
変
え
て
発
売
、
な
ど
Ｃ
Ｍ
で
常
に
目
に

し
て
い
る
よ
う
な
気
が
し
ま
す
。
大
手
メ
ー
カ
ー
は
、
広
告
代
理

店
と
連
携
し
、
主
に
ど
の
よ
う
な
顧
客
に
向
け
た
も
の
で
あ
る
か
、

そ
の
具
体
的
な
人
物
像
を
設
定
し
、
製
品
と
顧
客
が
ピ
タ
リ
と
合

っ
て
、
ひ
と
り
で
に
売
れ
て
い
く
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
を
目
指
し
て

い
き
ま
す
。 

当
社
は
も
と
よ
り
多
く
の
会
社
で
は
そ
の
よ
う
な
体
制
が
整
っ

て
お
ら
ず
、
ヒ
ト
・
モ
ノ
・
カ
ネ
が
乏
し
い
た
め
、
同
様
の
こ
と

は
で
き
ま
せ
ん
。
で
も
、
新
商
品
開
発
は
で
き
る
と
思
っ
て
い
ま

す
。
と
い
う
の
は
、
自
社
で
行
っ
て
い
る
こ
と
の
中
で
、
今
ま
で

の
や
り
方
、
売
り
方
、
買
い
方
を
再
考
す
る
の
も
、
そ
の
会
社
に

と
っ
て
新
し
い
試
み
、
＝
新
商
品
開
発
だ
と
思
っ
て
い
る
か
ら
で

す
。
（
イ
コ
ー
ル
に
す
る
に
は
無
理
が
あ
り
ま
す
が
） 

先
日
、
あ
る
お
客
様
か
ら
会
社
案
内
を
制
作
し
た
い
と
い
う

会
社
が
あ
る
と
、
ご
紹
介
を
い
た
だ
き
ま
し
た
。
よ
く
よ
く
、

お
話
を
伺
っ
て
み
る
と
、
そ
の
会
社
案
内
を
作
り
た
い
、
と
言

っ
て
い
る
お
客
様
も
当
社
の
お
客
様
で
し
た
。
長
き
に
わ
た
り

お
付
き
合
い
さ
せ
て
い
た
だ
い
て
い
る
の
で
す
が
、
「
会
社
案
内
を
作
っ

て
い
た
と
は
知
ら
な
か
っ
た
」
と
言
わ
れ
て
し
ま
い
ま
し
た
。 

す
で
に
そ
の
お
客
様
は
弊
社
の
提
供
す
る
サ
ー
ビ
ス
内
容
を
知
っ
て

い
る
も
の
だ
と
思
い
込
ん
で
い
た
の
が
原
因
で
す
。
当
社
で
は
、
社
内
に

制
作
ス
タ
ッ
フ
が
い
て
、
問
題
な
く
要
望
に
お
応
え
で
き
る
こ
と
で
あ
っ

た
の
に
も
関
わ
ら
ず
、
ア
ピ
ー
ル
が
不
足
し
て
い
た
こ
と
で
機
会
を
失
っ

て
し
ま
う
と
こ
ろ
で
し
た
。 

弊
社
に
と
っ
て
会
社
案
内
制
作
は
新
商
品
で
は
あ
り
ま
せ
ん
が
、
そ
の

ア
ピ
ー
ル
の
方
法
に
問
題
が
あ
っ
た
こ
と
に
気
づ
き
ま
し
た
。
身
近
な
仕

事
や
作
業
の
中
で
、
い
ま
足
り
な
い
も
の
は
な
い
か
、
も
っ
と
強
み
を
前

面
に
打
ち
出
す
こ
と
は
で
き
な
い
か
を
再
確
認
す
る
良
い
キ
ッ
カ
ケ
と

な
り
ま
し
た
。 

「
他
社
は
う
ま
く
で
き
な
か
っ
た
が
、
わ
が
社
は
さ
し
た
る
苦
労
な
し
に

で
き
た
も
の
は
、
何
か
？ 

を
問
わ
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
」 

「
知
っ
て
い
る
仕
事
は
や
さ
し
い
。
そ
の
た
め
、
自
ら
の
知
識
や
能
力
に

は
特
別
の
意
味
は
な
く
、
誰
も
が
も
っ
て
い
る
に
違
い
な
い
と
錯
覚
す

る
」 

（
Ｐ
・
ド
ラ
ッ
カ
ー
） 

ま
ず
は
、
毎
日
の
業
務
の
中
か
ら
、
固
定
概
念
を
取
り
払
っ
て
、
お
客

様
に
メ
リ
ッ
ト
が
あ
り
、
お
客
様
に
役
立
つ
何
か
．
．
を
考
え
て
み
る
と
い
う

の
も
、
あ
る
意
味
、
新
商
品
開
発
の
活
動
で
あ
る
と
思
い
ま
す
が
い
か
が

で
し
ょ
う
か
。


